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Muy Sr. nuestro:

Hemos examinado con el mayor interés el
contbnido de su eserito del 14 de diciembre pasado, cuya
fotocopia ha tenido la amabilidad de facilitarnos D. José
Marfa, al objeto de que estudiafamos su propuesta.

La idea en sfi es sumamente sugetiva y ve-
mos que han estudiado y hallado solucién a una serie de
cuestiones gue plantea la puesta en marcha de este tipo
de actividad,

Para obtener una idaa clara de la viabi-
lidad del proyecto y de sus posibilidades de alcance,nos
quedan por estudiar varios aspectos més, gque nos prope -
nemes sefialar a continuacidn.

S D R ON.~ Hemos de indicarles gue fa~
bicamos las cocinas y calen-
taderes bajo licenecia para el mercado espafiol. No obstan-
te, si estudiados los restantes factores se viesen francas
posibilidades, no dudamos en poder soslayar esta dificul~-
tad, mediante un acuerdo adicional con nuestras licencia=-
das.
POS DADES DE IMPORTACION EN A .- Es preciso
estudiar ahi
las posibilidades y trdmites necesaries para la importa~-
cién de: cocinas y calentadores de gas montados y en pie-

zas aupltaa.

DERECHOS DE ADUANA Y T. S A CION.~ Los existen~-
tes para uni-
dades terminadas y piezas y elementos sueltos.
MEDIOS DE {SPOR AB.~ Les rogamos
nos indiguen
la forma habitual de llegada de los productos de Egpaiia y
Europa Occidental a ese pais, con indicacién de los pun-

tos habituales de transbordo, ya que no creemos existan
servicios directos regulares desde Bilbao a Caracas. Es-

ta informacidén nos permitiréd averiguar los costos pro =~
bables de transporte.
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ESTUDIO DE MERCADO .- Seréd precise estudiar:

1 = Cufdles son los modelos de mds venta y las particulari-
dades de la demanda.

2 « Campo actual para estos productos y sus perspectivas.
{Cdloulo estimado de unidades gque absorbe ese mercade
y tendencia de estas ventas)

Serfa sumamente interesante gue nos remitieran Vds. fo-
lletos rels tivos a los modelos de mids venta, para cocinas de
gas y calentadores de gas, en ese pafs, con sus precios de
venta al pfiblico. Ademds, seri preeisc comocer las caracte~
risticas de las organizaciones comerciales en ese pais de-
dicadas a la venta de cocinas y calentadores de gas.

Es sumamente importante conocer ¢l margen comercial -
gue absorbe la cadena de distribucién, para obtener el pre-
cio de costo al comerciante de los diferentes modelos gue
vende. Es deeir, si los importa, precio de costo del pro~-
ducto importado y si los adguiere a un fabricante venezgo-
lano, precios de venta netos del fabricante al comercio.

Contando c¢on teodos los datos antes seilalados y compa=
réndolos son nuestros preeciocs de coste + gastos de trans~
porte + derechos y tasas de importacién en Venezuela, po-
dremos #mer una ldea de si nuestres productos pueden 0 no
ser competitivos en ese pais.

Por otra parte, puede suceder que, afin cuande los pre-
cios sean competitives, mno puedan tener éxite comercial por
el hecho de gue nuestros fabricados quizd no se acomoden a
los gustos de los compradores de ese pails, que creemos han
de estar sumamente influenciados por les productos nortea-
mexicanos.

Al objeto de gue puedan ebtener impresiones condretas,
les remitimos adjunto varios folletos relatives a nuestras
cocinas y calentadores de gas, as{ como sus precios de ven-
ta al péblico en Espafia. Es preciso considerar gque sus pre-
cios de venta en Vemezuela serian superiores a éstos, de~
pendiendo el sobreprecio de los derechos y gastos de impor-
‘taeién, pero podrfa resultar alrededor de un 70% més.

Creemos que una vez aclaradas las cue stiones que les
indicamos, serfa mds féeil poder analizar las posibilida-
des del pmwyecte que nos exponen, las cuales deseamos se «
guir estudiando con el mayor interés.

Quedamos, por tanto, en espera de sus notieias sobre
cuanto dejamos sefialado y, entretanto, les saludamos muy
atentamente



